
VERTRIEB BELGIEN

IHRE AUFGABEN:
– Umsatz- und Ertragsverantwortung für die regionalen Vertriebsaktivitäten

– Betreuung unseres Bestandskundengeschäftes und Ausbau der Neukunden in Belgien

– Präsentation unserer Produkte und Dienstleistungen auf Fachmessen und beim Kunden

– Sukzessiver Ausbau des Kundennetzwerkes durch die Erschließung neuer Marktpotenziale mit dem Ziel der

   Neukundengewinnung

– Bearbeitung von Anfragen, Erstellung von Kalkulationen und Angeboten

– Führen von Auftragsverhandlungen (technisch und kommerziell)

IHR PROFIL:
– Abgeschlossenes Ingenieurstudium der Fachrichtung Elektrotechnik oder vergleichbar

– Umfangreiche internationale Berufserfahrung im Vertrieb von Schaltanlangen, speziell in Belgien

– Idealerweise ausgeprägte technische Kenntnisse und Erfahrungen mit Schaltanlagensystemen

– Sehr gute, verhandlungssichere Englischkenntnisse und idealerweise Deutschkenntnisse (Französisch als Muttersprache)

– Interkulturelle Erfahrungen wünschenswert

– Engagement und Teamgeist sowie eine erfolgsorientierte und strukturiert-analytische Arbeitsweise sind von Vorteil

– Sehr gutes Verhandlungsgeschick, verbindliche Kommunikationsweise mit der nötigen Durchsetzungsstärke

WIR FREUEN UNS AUF IHRE BEWERBUNG AN:
NATUS GmbH & Co. KG · Herr Denis · Loebstraße 12 · 54292 Trier · E-Mail: personalentwicklung@natus.de · www.natus.de

NATUS ist ein inhabergeführtes international tätiges Familienunternehmen mit über 500 Mitarbeitern am Standort Trier. Als Experte

für sichere Energieverteilung reicht unser Leistungsspektrum von modernsten Mittel- und Niederspannungs-Schaltanlagen-

Systemen über Anlagen- und Prozessautomatisierung, Leittechnik und Service bis hin zu elektrotechnischen Gesamtlösungen.

Dabei verbinden wir traditionelle Werte wie Respekt und gegenseitiges Vertrauen mit der Innovationskraft eines zukunfts-

orientierten Technologieunternehmens. Für den Bereich Vertrieb suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt

PRECISION IN DETAIL - SEIT ÜBER 60 JAHREN

AUSSENDIENSTMITARBEITER (M/W/D)


