
PAPIER-METTLER PAPIER-  UND KUNSTSTOFFVERPACKUNGEN

PAPIER-METTLER agiert als internationales 
Verpackungsunternehmen und ist europäischer 
Marktführer in der Branche. Hochmoderne 
Fertigungsanlagen, innovative Produktentwicklungen 
sowie flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege 
machen das Familienunternehmen zu einem 
interessanten und erfolgreichen Arbeitgeber. 
Durch das einzigartige Recyclingkonzept 
überzeugt PAPIER-METTLER als Vorreiter im Bereich 
umweltbewusste Verpackungslösungen.

Mehr als 5000 Mitarbeiter*innen vertrauen dem 
Familienunternehmen weltweit und profitieren von 
den hervorragenden Entwicklungsmöglichkeiten.

Jetzt online bewerben und weitere Jobs 
finden unter: www.job.papier-mettler.com

Ihre Ansprechpartnerin:
Andrea Müller +49 6533 79-3578

PAPIER-METTLER KG · Hochwaldstraße 22 · D-54497 Morbach · www.papier-mettler.com

Trainee Sales Manager (m/w/d)

Ihr Profil:
· Erfolgreich abgeschlossenes Studium, idealerweise mit Bezug 
 zum Vertrieb oder zur Technik, alternativ eine erfolgreich  
 abgeschlossene, einschlägige Berufsausbildung, vorzugsweise 
 im industriellen Umfeld
· Kommunikative Verkäuferpersönlichkeit mit Interesse an 
 zielorientiertem, eigenständigen Arbeiten
· Blick für Details und Interesse an technischen Zusammenhängen
· Selbstbewusstes Auftreten, Empathie sowie hands-on Mentalität
· Strukturierte und verantwortungsbewusste Arbeitsweise
· Bereitschaft zum gelegentlichen Reisen zur Wahrnehmung 
 von Kundenterminen vor Ort
· Sichere Deutschkenntnisse in Wort und Schrift sowie 
 gute Englischkenntnisse von Vorteil

Ihre Aufgaben:
· Erarbeitung und Vertrieb individueller Verpackungslösungen 
 und -konzepte
· Systematischer Ausbau bestehender Kundenverbindungen
 sowie Akquise von Neukunden
· Umsatzverantwortung für ein definiertes Vertriebsgebiet 
 in direkter Zusammenarbeit mit den Kolleg*innen im 
 Vertriebsinnendienst sowie der Anwendungstechnik
· Strukturierte Vorbereitung und eigenständige Durchführung 
 von Kundenterminen und Verhandlungen
· Reporting an die Vertriebsleitung
· Beobachtung von Markt, Kunden und Mitbewerbern im 
 definierten Vertriebsgebiet
· Aktive Begleitung der Auftragsabwicklung sowie engagierte  
 Übernahme von Aufgaben im Tagesgeschäft

Ihre Vorteile:
· Individuelle Karrierewege sowie zielorientierte 
 Mitarbeiterentwicklung
· Flexible Arbeitszeiten, überdurchschnittliche Urlaubstage
· Moderne, großzügige Arbeitsplätze, eine offene Arbeitsatmosphäre  
 sowie ein persönliches Betriebsklima
· Internationalität bietet spannende und abwechslungsreiche 
 Aufgabenstellungen
· Kurze Entscheidungswege und viel Eigenverantwortung durch 
 flache Hierarchien
· Betriebliche Gesundheits-/ und Altersvorsorge & Sportangebote
· Überdurchschnittliche Urlaubstage, flexible Arbeitszeiten 

Für unser Vertriebsbüro „Flexibles“ am Standort Morbach suchen wir eine hochmotivierte 
Verkäuferpersönlichkeit für ein Trainee Programm


